fucea Cilindri e berretti di “Santi Guerrieri” sono stati calzati da nonni, padri e figli dal 1870

Tanto di

Chiara Parenti

uando il ca-
postipite,
Santi, apri
il primo ne-
gozio che
portava il
suo nome “Santi Guerrie-
ri” in via Calderia, appe-
nadietro la centralissirna
piazza San Michele, era il
1870. Da allora, tutta
Lucca é passata da quel
negozio per acquistare
cappelli. Prima in via
Calderia e poi, quando
Isandro, il figlio di Santi,
subentrd al padre nella
gestione della bottega,
nell’attigua Corte dei
Portici, dov'é ancora og-
gi. Dopo 140 anni, erede
di questa storica attivita
& Franco Guerrieri che,
assieme al cugino Clau-
dio, rappresenta la quar-
ta generazione di una fa-
miglia di commercianti
doc.
11 segreto della loro longevi-
td & racchiuso dentro due
parole: qualitd e rapporto
con i clienti, come spiega il
signor Franco: “La filosofia
del negozio é sempre stata
quella di proseguire una
tradizione consolidata negli
anni, alla ricerca di qualita
e sapienza nella cura dei
particolari. La sfida, al gior-
no d’oggi, sta nel cercare di
stare al passo con i tempi e
soddisfare le richieste di
una clientela sempre piit
esigente e variegata. Oggi,
infatti, ai clienti abituali -
lucchesi, ma anche prove-
nienti da altre citta toscane
come Pisa, Livorno e Massa
-, si accostano anche acqui-
renti di passaggio, soprat-
tutto turisti inglesi e tede-
schi. Tutto ci6 richiede
un'offerta sempre pitt di-
versificata, in grado di resi-
stere ad una concorrenza
sempre pill agguerrita”. Ma
forse il segreto del successo
di questa bottega, resisten-
te ai cambiamenti della mo-
da, del clima o a periodi di
crisi come quello attuale,
sta proprio nell’'unione di
questa famiglia, in cui
ognuno fa parte di una
squadra, a cui sente di do-
ver contribuire.
Seil signor Franco é deputa-
to, vista anche la sua forma-
zionme commerciale, a tene-
re ’amministrazione
dell’attivita, & comunque
sempre affiancato nelle
scelte piti importanti dal
cugino Claudio che, proprio
per la grande esperienza nel
settore, riveste anche un
ruolo di primo piano sulla
scena economica lucchese,
ricoprendo diversi ruoli im-
portanti, come la presiden-
za della Camera di Commer-
cio di Lucca. La moglie del
signor Franco, Nicoletta,
esprime tutto il suo gusto
femminile nella cura
dell’esposizione dei capi e
soprattutto negli acquisti,
dove spesso & coadiuvata
dalla moglie del signor

gi!

dare una mano in negozio,
vero e proprio gioiello di
famiglia. Ancora oggi, tra
mobili d'epoca e scaffali in
radica di noce e cristallo con
cappelli fino al soffitto, fan-
no bella mostra di sé vecchi
attrezzi ed un registratore
di cassa del secolo scorso.

1l ricco assortimento di mo-
delli e marchi internaziona-
li, pile di feltri e panama e
intere rastrelliere di bastoni
e ombrelli, denotano la vera
natura di questa bottega, da
sempre regno di ogni tipo di
accessori.

E cosa va piu di moda og-

i?

“Mentre la donna predilige

cappelli morbidi, di lana o re), lavoro
di stoffa, - spiega il signor scritto
Franco - per l'uomo sta pre-  strappan-
porentemerite Eraatrl e st A
tornando il gg:—
cappellodirel- NOM solo
tro, rimasto =

affari,

anche

=
scrittore

on interni d'e-
poca ed un'in-
segna su cui
campeggia or-
gogliosa la data
di fondazione,
“Santi Guerrieri” ha fatto
la storia della citta. Dal
capostipite che gli ha dato
ilnome, il negozio passo al
figlio Isandro che lo sposto
nell’attuale sede in Corte
Portici e ne amplid anche
l'attivita, spaziando 1'of-
ferta dai cappelli, agli ac-
cessori, alle, borse, ai fou-
lard. Non solo. Al negozio
al dettaglio uni anche una
parte all’ingrosso che det-
te il via ad un giro d’affari
esteso su gran parte della
Toscana.
Nel primo dopoguerra, nel
negozio subentrarono i figli
di Isandro: Aimone e Ma-
nlio. Gli eredi ristrutturaro-
no la bottega e ne prosegui-

fuori dalla scena per molti
anni”. Ma il signor Guerrie-
ri non é soltanto 1'abile cu-
stode dell’eredita lasciata
dai suoi avi.

All'attivitd commerciale,

infatti,
grande passione, quella per
la scrittura.

E’ recente l'uscita del suo
primo romanzo,
rienza di Victor”
(Edigid Edito-

affianca un’altra

“L’espe-

. Una vera e propria tradizione di famiglia

Tutto ruota attorno a Cor

confezione uomo, donna e
bambino, accessori di ogni
tipo e, ovviamente, cappel-
1i. In quel periodo aprirono
addirittura due altri punti
vendita all'lsola d’Elba.
Dagli anni Settanta, Clau-
dio e Franco, i figli di Aimo-
ne e Manlio, cambiarono
nuovamente la fisionomia
dello storico negozio di Cor-
te Portici, adeguando 1'of-
ferta al mercato di quel mo-
mento e riportandola, len-
tamente alla sua vera natu-
ra. Cappelli e accessori an-
cora oggi sono gli autentici
protagonisti di questa botte-
ga che é un pezzo di storia
non soltanto di una fami-
glia, ma di un’intera citra.
C. P

do ore al sonno, che sta
riscuotendo gia diversi ap-
prezzamenti dalla critica e
che sara presentato il pros-
simo 12 marzo dalla Societa

Lucchese dei Lettori
(www.francoguerrie-
Ti.com).
Ma com’'é iniziata questa
passione per la scrittura?
“Con un diploma in Ragio-
neria ed una Laurea in
Economia e Com-
mercio mi sono
scoperto con que-
sta vena da non
molto tempo. La
passione per la
lettura, invece,
ce I'ho da sem-
pre. 11 bello dello
scrivere é che puoi
tessere ogni volta

un mondo nuovo, quello dei
tuoi protagonisti, che sem-
brano guidarti essi stessi
nella creazione di una sorta
di universo parallelo”.

Ha in cantiere altri lavori?
“A dire la verita si. Si tratta
di un romanzo completa-
mente diverso, ambientato
durante 1'ultima guerra
mondiale”.

Su questa sua nuova fatica il
signor Guerrieri € ancora
piuttosto riservato. Ma una
cosa possiamo gia dirla.
Che sara certamente da leg-
gere.

flos. ~ i et
il grande
ritorno
del feltro
per I'uvomo




